jahrspartnertage. Highlight
der Prisentation: Das Programm
LAntaro®, mit dem der Schlaf-
zimmer-Hersteller sein Angebot
nach oben abrundet. Material-
starke, realisiert mithilfe einer
wabenplattendhnlichen Losung,
und geradliniges Design zeich-
nen die Serie aus. Stark: Wahl-
weise konnen die Schrankfronten

om 7. bis 9. Mai veranstal-
tete Nolte Delbriick Friith-

gegen geringen Aufpreis be-
druckt werden — und das mit ei-
ner erstaunlichen Tiefenwirkung.
Was mit einem Grédsermotiv pla-
kativ unterstrichen wurde. ,,Anta-
ro“ wird bereits Ende Juli ausge-
liefert, sodass das Programm
schon im Herbstgeschift fiir Um-
sdtze sorgen kann. Dariiber hinaus
zeigte Nolte Delbriick 2,37 m
hohe Schweber in allen géngigen
Breiten. Weitere Abrundungen bei

NOLTE DELBRUCK: FRUHJAHRSPARTNERTAGE

KUNSTVOLL NACH

dem System ,,My Way*“ sowie
eine Neuausrichtung des Kom-
fort-Programms ,,Rubin“ setzen
aullerdem neue Impulse im Seg-
ment Schlafen. Nicht zuletzt for-
ciert Nolte Delbriick das Thema
Konzeptvermarktung. Nach den
guten Erfolgen mit der Premium-
Partnerschaft bei ,,My Way* sol-
len dem Fachhandel auch bei der
Schlafraumvermarktung Studios
angeboten werden.

OBEN ABRUNDEN

Marketingleiter Andreas Willam
stellte zu den Partnertagen das
neue Programm ,, Antaro* vor. Mit
geradlinigem Design in den Ober-
fliichen Zebrano Furnier bzw.
Hochglanz schwarz jeweils mit
Lack weifs markiert die Kollektion
das obere Ende im modernen
Segment.

Mehr Infos:
www.nolteD.com






